COLD CALLING 4.0

Praktyczny warsztat dla handlowcéw,
ktdrzy cheq skutecznie docieraé do
decydentéw, prowadzi¢ rozmowy bez
ciénienia i wyj$¢ ze szkolenia nie tylko

z notatkami, ale z umowionymi spotkaniami.
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DLACZEGO COLD CALLING?

Cold calling nie jest reliktem przesztosci. To jeden
z najlepszych kanatéw wzrostu w sprzedazy.
Dobrze zaprojektowany i wdrozony pozwala
zwiekszyé liczbe wartosciowych spotkan oraz
budowad stabilniejszy lejek. | wlagnie tego dotyczy
ten warsztat: nie teorii, ale kompletnego
wdrozenia, ktére zaczyna pracowac na Wyni|<i.

Warto postawié na cold calling poniewaz...

« zmniejsza zaleino$é od coraz drozszego i mnie;
przewidywalnego marketingy,

e pozwala zbudowad bardziej aktywny,
uporzgdkowany i przewidywalny proces
pozyskiwania klientéw,

« daje handlowcom realny wplyw na wyniki
(oraz zarobki), zamiast uzalezniad ich wytgcznie
od leadéw z zewnatrz.
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...tylko tylu klientéw B2B otrzymato
w ostatnim roku telefon od handlowca
w sprawie swojego biznesu (nie liczac
telefonéw od botéw i z call center)




COLD CALLING 4.0

Ten warsztat dostepny byt dotad wytgcznie
w formule zamknigtej. Po raz pierwszy otwieramy go

w limitowanej formule otwarte]. Dlaczego warto
wzigé udziat i... szybko zarezerwowad miejsce?
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Realne efekty w trakcie szkolenia. Podczas
warsztatéw wykonywane sq telefony do
prawdziwych klientéw. Otrzymujesz konkretng
korzy$¢ (uméwione spotkanie) jeszcze zanim
warsztat sie skoriczy.

Skuteczny model rozmowy z decydentem.
Poznasz strukture rozmowy, ktéra pozwala przejsé
przez sekretariat, wzbudzi¢ zainteresowanie

i uméwié spotkanie bez presji sprzedazy.

Nowe narzedzia do codziennej pracy. Poznasz
praktyczny sposéb prowadzenia rozméw pod
katem huntingu: wszystko, co potrzebne, aby
wdrozyé metode od razu po szkoleniu.

Umiejetnosé budowania bazy decydentéw.
Dowiesz sie, jak znalezé imie, nazwisko, numer
i kontekst zakupowy. Bez kupowania baz,

czy tracenia czasu na przypadkowe kontakty.




O CZYM BEDZIEMY MOWIC

Ponizej znajdziesz gtéwne punkty programu
warsztatéw Cold Calling 4.0.

Rynek, ktéry ucichl, i przewaga tych, ktérzy
clziai?jq — jak wykorzystaé moment, w ktérym wielu
sprzedawcéw czeka na leady, zamiast aktywnie

szukad nowych szans.

Cold calling 4.0 jako nowa struktura rozmowy
telefonicznej - ktéra pomaga przejéé przez
sekretariat, zaciekawié decydenta w pierwszych
sekundach i uméwi¢ spotkanie.

Od kontaktu do konkretnego kroku - jak
prowadzié rozmowe, zeby ustalié potrzebe, osobe
decyzyjng, termin i dalsze dziatania, zamiast
koczyé na klasycznym ,prosze wystad oferte”.

System huntingu w codziennej pracy handlowca -
jak budowaéd baze clec?/dentéw, taczy¢ telefon

z LinkedIn i prowadzié follow-up, ktéry zwieksza
szanse na spotkanie, a nie irytuje klienta.

Live calling

Podczas warsztatéw Dawid Didiuk dzwoni

do realnych klientéw uczestnikéw. Uczestnicy takie
wykonuja wlasne rozmowy. To natychmiastowa
analiza rozméw (instant feedback).




EKSPERT | TWORCA WARSZTATU

DAWID DIDIUK

Przedsigbiorca i psycholog.
Wspéttworzy dwie firmy:
GAMME (lider branzy
edukacyjnej) oraz MOKOSH
(topowa marka kosmetykéw
naturalnych, dostepna

na calym $wiecie).

Nalezy do grona najbardziej
cenionych praktykéw

i mentoréw sprzedazy.
Zrealizowal ponad 100
projektéw wdrozeniowych
z zakresu cold callingu.
Nie opowiada o sprzedazy
z dystansu: sam aktywnie
pozyskuje klientéw, testuje
rozwigzania w praktyce

i pracuje na realnych
wyzwaniach biznesowych.

Jeden z topowych gloséw
sprzedazowo-przywédczych
na polskim Linkedin.
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https://www.linkedin.com/in/dawid-didiuk-470a86104/recent-activity/all/

CZEKAMY NA CIEBIE!

Jesli chcesz dotgezydé do grona lideréw, ktérzy nie
czekajq na sprzedai, ty||<o $wiadomie ja budujq
— to jest moment na decyzje.

Liczba miejsc jest ograniczona, dlatego warto
zgtosidé udziat juz teraz. A jeéli masz jakiekolwiek
pytania - zapraszamy do kontaktu!

Cena uczestnictwa:
2300 zf netto za osobe

‘\\ ZGLOS UDZIAL »

KONTAKT

JUSTYNA BARYLA-RYCHERT

| 505 273 483
just¥na.bary|a@ projektgamma.pl



https://www.projektgamma.pl/zamowienie-szkolenia/?form_id=66212&typ=2
mailto:justyna.baryla@projektgamma.pl
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